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ПЕРЕРАБОТКА ПЛАСТИКА УЖЕ НЕ ПРОСТО 
ТРЕНД – ЭТО ВОПРОС ВЫЖИВАНИЯ ДЛЯ БИЗ-
НЕСА. ЕСЛИ ВЫ ДУМАЕТЕ, ЧТО У ВАС ЕСТЬ ВРЕ-
МЯ «ПОДОЖДАТЬ И ПОСМОТРЕТЬ», ПЛОХИЕ 
НОВОСТИ: ЕГО НЕТ. ПОКА ОДНИ КОМПАНИИ 
АДАПТИРУЮТСЯ К НОВЫМ РЕАЛИЯМ, ДРУГИЕ 
ТЕРЯЮТ РЫНОК, ПРИБЫЛЬ И КЛИЕНТОВ.

Сегодня каждый пропущенный месяц – это 
не просто упущенная возможность, а прямые 
убытки. Бизнес- модель, основанная исключи-
тельно на первичном сырье, больше не выдер-
живает конкуренции ни по цене, ни по эколо-
гичности. И это уже не прогноз – это реальность, 
подтверждённая рынком.

Возьмём реальный случай. Один из наших 
клиентов долго сомневался, стоит ли вкла-
дываться в переработку. Но когда он увидел, 

что спрос на экологичные материалы растёт 
на 15% в год, а правительство вводит всё боль-
ше ограничений на первичный пластик, он решил 
не тянуть. В итоге всего за год модернизации его 
прибыль выросла на 33%. А теперь представьте, 
что было бы, если бы он упустил этот момент? 
Всё просто: конкуренты заняли бы его место.

ЧТО ИЗМЕНИТСЯ УЖЕ ЗАВТРА?

Регулирование в отрасли ужесточается. В Евро-
пе уже запрещены многие виды одноразового 
пластика. В России этот процесс идёт не так 
быстро, но тенденция очевидна: экотребования 
будут расти. Если ваш бизнес не готов к новым 
стандартам, вас ждут либо штрафы, либо потеря 
клиентов, которые перейдут к тем, кто предло-
жит более экологичную продукцию.

При этом стоит учитывать и растущее давле-
ние со стороны ретейла. Крупные торговые сети 
уже вводят внутренние стандарты устойчивого 
развития и отказываются от упаковки, не со-
ответствующей экологическим требованиям. 
Производитель, который не может предложить 
решения «зелёного» уровня, просто перестаёт 
попадать на полки.

Кроме того, цена первичного сырья становит-
ся всё более непредсказуемой. Нефть дорожает –
полиэтилен дорожает. А вот переработанный 
пластик на 30–40% дешевле, и это реальный 
способ снизить себестоимость. Неудивительно, 
что крупнейшие игроки рынка делают ставку 
на вторичное сырьё.

И, конечно, технологии меняют игру. Если вы 
по-прежнему работаете на устаревшем обору-
довании, то вы уже проигрываете. Современные 
экструдеры автоматизируют процессы, сокраща-
ют энергозатраты и повышают качество продук-

ции. Пока одни борются с ростом себестоимости, 
другие уже масштабируют производство с мини-
мальными затратами.

Интересно, что переход на новые технологии 
также открывает доступ к субсидиям и льготным 
программам господдержки. Государство заинтере-
совано в развитии переработки, и тем, кто делает 
шаг вперёд, доступны гранты, льготные кредиты 
и налоговые послабления. Почему бы не восполь-
зоваться этим, чтобы ускорить модернизацию?

КАК ОСТАТЬСЯ В ИГРЕ И НЕ ПОТЕРЯТЬ 
МИЛЛИОНЫ?

Первое, что нужно сделать – перестать отклады-
вать внедрение переработки. Механическая пере-
работка – это не просто способ удешевить сырьё, 
но и возможность соответствовать экологическим 
стандартам. Современные экструдеры для перера-
ботки стоят от 1,2 млн руб лей, и это инвестиция, 
которая окупается уже в первые годы.

Второе – пора расширять ассортимент. Стан-
дартные полиэтиленовые плёнки уже не так вос-
требованы. Рынок растёт за счёт специализиро-

ванных решений: барьерных, антистатических, 
многослойных плёнок. А если добавить биораз-
лагаемые материалы – это прямой путь к новым 
контрактам и долгосрочным партнёрствам.

Важно понимать: в условиях высокой конку-
ренции выигрывают те, кто предлагает не просто 
продукт, а решение. Индивидуальные подходы 
к заказчику, гибкость в производстве, устойчи-
вость к внешним рискам – всё это формирует 
устойчивое преимущество на рынке.

И третье – автоматизация. Современные экс-
трудеры с интеллектуальными системами управ-
ления позволяют не только повысить скорость 
производства, но и снизить энергопотребление. 
Это значит, что ваш бизнес становится эффек-
тивнее, продукция – дешевле, а прибыль – выше.

ВРЕМЯ ДЕЙСТВОВАТЬ – ИЛИ 
ОСТАНЕТЕСЬ ПОЗАДИ

Глобальный рынок полимерных плёнок стреми-
тельно растёт, и к 2028 году его объём значи-
тельно увеличится. Это открывает новые пер-
спективы, но воспользоваться ими смогут только 
те, кто уже сейчас инвестирует в модернизацию.

Не забывайте: рынок – это не марафон, где 
можно неспешно разогнаться. Это спринт, где 
выигрывает тот, кто стартует первым.

Если вы хотите сохранить и развить свой биз-
нес, пора задуматься о будущем производства. 
Мы поможем подобрать оптимальные решения 
для переработки полимеров и производства 
плёнки, которые позволят вам уверенно дви-
гаться вперёд.

Хотите узнать, как именно? 
Свяжитесь с нами:

Телефон: 8 (495) 743–95–06
Сайт: ok-stanok.ru

ПОЛИМЕРНЫЙ БИЗНЕС ПОД УГРОЗОЙ: 
КТО ВЫЖИВЕТ К 2028 ГОДУ, А КТО УЙДЁТ С РЫНКА?
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